Informazioni Personali

Nome/Cognome
Indirizzo

Cellulare
E-Mail
Cittadinanza
Datadinascita

Dott. Simone Filippini

Simone Filippini

Via Cimarosa, 11

21049 Tradate (Va) Italia
+39 3285641154
filippini-simone@hotmail.it
ltaliana

17/06/1988

Studi, Certificazioni ed Iscrizioni ad Albi

Data

Nome Istituzione
Master

Principali materie

Data
Nome Istituzione
Votazione e iscrizione

Data

Universita/facolta/indirizzo

Votazione
MateriaTesidiLaurea
Titoloditesi

Relatore

Data
Universita/facolta/
indirizzo

Livello di Laurea
Votazione

Materia Tesi di Laurea
Titolo di Tesi

Relatore

04/2016-07-2016

lpsoaWolters Kluwer

WealthManagement

Finanza, Private Banking, Family Office, Diritto e Fiscalita

08-05-2014
Albo dei Consulenti finanziari (OCF)
92/100, iscrizione all’Albo da Giugno 2014

09/2010-02/2013

Universita Cattolica del Sacro Cuore, Milano (Italia), Laurea Magistrale in
Management per I'impresa (Curriculum Finanziario)

110/110

Private Banking
Unapprocciodinamiconellagestionedell’assetallocation per il Private
Banking: confronto tra algoritmi di analisi tecnica
Prof.MassimilianoDell’Acqua(HeadofAssetAllocation IntesaSanpaolo
Private Banking)

09/2007 -09/2010

Universita Cattolica del Sacro Cuore, Milano (Italia), Facolta di Economia
(CurriculuminFinanzaAziendaleeMercatiFinanziari)

Laurea Triennale in Economia e Gestione Aziendale

107/110

Economia Monetaria

Le causemacroeconomiche dellacrisi:TheGlobal SavingGlut andEasy

Money; Bernanke Vs Taylor
Prof. Giacomo Vaciago


mailto:filippini-simone@hotmail.it

Data
Liceo

Votazione

09/2002 -06/2007
LiceoScientificoFulvioBentivoglioP.N.I(PianoNazionalediinformatica)

88/100

Esperienze Lavorative

Societa

Data
Business Unit
Posizione

Settore

Job Description

Societa

Data
BusinessUnit
Posizione
Settore

Job Description

Zurich Insurance Plc Ltd.
03/2013-31/01/2015

Direzione Commerciale Agenti

Sales Support Specialist Life & General Insurance

Servizi finanziari edassicurativi

-Accounte supporto per la definizione deisistemiincentivantidelle
agenzie e della rete di collaboratori (es. Rappel, Campagne trimestrali)

- Parte del team di sviluppo vendite Gl & LIFE per la creazione e sviluppo
delle campagne commerciali e di Marketing rivolte agli Agenti e alla rete
secondaria

- Referente dei progettidiDigital Agency perl’areacommerciale(es. Sistemi di
CRM, Rateizzazione premi, Firma digitale, semplificazione sistemi emissivi)

- Supporto alla struttura Academy per l'ideazione, lo sviluppo e il
controllo delle attivita formative rivolte agli Agenti e alla rete secondaria.

Zurich Insurance Plc Ltd.
01/02/2016 -31/05/2016
Direzione Commerciale Agenti
Sales Manager

Servizi finanziari edassicurativi

-Creazione conilsupportdell’ufficio Pianificazione e Sviluppo del piano di
incentivazione personalizzati perinuoviAgentio Prospect.

- Pianificazione del piano alivellonazionale della produzione dellesingole
agenziealivellolocaleutilizzandostrategiedimarketing,analizzandoi trend
di mercato e irisultati pregressi

- Coordinamento del piano nazionale diformazione suinuoviagenti,
sviluppando etenendo fisicamente in aula training ad hoc perinuovi
inseriti sui nuovi prodotti Assicurativi Danni e Vita della compagnia.



Societa Zurich Investment Life

Data 01/06/2016 -31/10/2017

BusinessUnit Direzione Commerciale VitaBanche e Retidi Consulenti Finanziari
Posizione Relationship Manager

Settore Servizi finanziari edassicurativi

Job Description -Laprincipaleresponsabilitadellaposizioneéquelladisvilupparenuova

clientela ricercando sul mercato nuovi possibili distributori bancari e di reti
di consulenti finanziari con l'obiettivo di incrementare il volume del
businesssuiprodottivita, principalmente UnitLinked e Multiramo.

- Implementazione, creazione, coordinamentoetenutadicorsidi
formazioneetrainingsullaretedeidistributorigiainportafogliodella
compagnia.

- Implementazione, creazione, coordinamentodiattivitasulterritorio
come eventi, salotti e apertivi finanziari per mantenere forte larelazione con
i clienti sul territorio.

- Affiancamento con i clienti nella gestione di determinate ed importanti
trattativesuspecificicasiunpo’piticomplessi,cercandoditrovarela
soluzione migliore perlasoddisfazione del clientefinale.

Special Program Zurich TalentProgram:programmaspecialedicrescitapergiovanitalenti
attraverso un percorso strutturato condiversimesidijob rotationin 7
diversefunzioniaziendali(Marketing,Underwriting, RisorseUmane,

Operation, Proposition Life e Claims). In aggiunta a queste rotation
direzionali ho potuto svolgere un'esperienza “on the field” lavorando in
affiancamento con una dei migliori Agenzie Zurich sul territorio; il focus particolare
era concentrato principalmente sull’acquisizione di nuova clientela elagestione di
attivita dicross e upselling su quella esistenza.

ProjectWork”CreativitaPragmatica”: Teamleaderall'internodiun
progettocrossfunctionsvoltoadindividuareideeimplementabili
all'interno diZurich.Diversileareeeletematicheesplorate(Processi
interni, efficienza di Business, Nuovi servizi, canali di distribuzione,
Retention & Acquisition, Assistenza clienti). [l mioteamsié concentrato
sull’analisiesullosviluppodiunapossibile partnership commerciale
Zurich-Nespresso

Abilita personali e competenze

Madrelingua ltaliano

Altre Lingue

Inglese Buono/Ottimo(EF School Certificate SanDiego USA:B2/C1 Level)

Corso di lingua inglese CorsoAvanzatodiingleseall'EF SchoolaSanDiegodal 18/07/2011 al
28/08/2011

Spagnolo Base (Certificazione Selda)



Competenze Tecniche

Caratteristiche personali

Societa
Data
Posizione
Settore

Job Description

OttimaconoscenzadiMicrosoftOffice(Word, Excel,PowerPointand
MS Access)

Durante lemie esperienze ho sviluppatobuonecapacitaorganizzative,
abilita di teamwork e visione strategica nella gestione di project work.
Inoltre I'orientamento al risultato, empatia, assertivita sono alcuni dei miei
punti di forza distintivi.

Consulente Finanziario Autonomo

14/11/2017 - Oggi

Personal Financial Advisor

Servizi finanziari edassicurativi

Gestionediun portafoglio dicirca20Milioni €, conil primario obiettivo
diincrementare le performance del cliente ma soprattutto attuare una corretta

pianificazione patrimoniale deglistessi,aseconda dei loro obiettivi divitae
laloro propensione al rischio.

Aisensidel D. Igs. 196/03 e successive modifiche autorizzo il trattamento dei miei dati persona




